	SZKOLENIA WSPON 

	

	 I. POŚREDNICTWO W OBROCIE NIERUCHOMOŚCIAMI

	1. Praktyczne i teoretyczne zagadnienia konstruowania umów pośrednictwa 

	2. Zabezpieczenia i dochodzenie roszczeń w praktyce pośrednika i zarządcy

	3. Profesjonalna obsługa klienta w pośrednictwie nieruchomości

	4. Kurs BHP dla pośredników, zarządców i rzeczoznawców majątkowych

	5.ABC pośrednika

	6. UOKIK

	7. KOZ

	8. Mediacja i arbitraż jako alternatywne metody rozwiązywania sporów

	9. Jak sprzedawać więcej na rynku nieruchomości

	10. Home staging – przygotowanie nieruchomości do sprzedaży (najmu)

	11. Realizacja transakcji od A do Z

	 

	II. PRAWO OBROTU NIERUCHOMOŚCIAMI 

	1. Sprzedaż domu: formalno - prawne uwarunkowania

	2. Czynności notarialne na gruncie prawa spadkowego 

	3. Wywłaszczanie nieruchomości i zwrot nieruchomości wywłaszczonych 

	4. Najem lokali – ochrona praw lokatorów  - podstawowe zagadnienia

	5. Księgi wieczyste – korzystanie z zasobów, dokumenty stanowiące podstawę wpisów

	6. Instytucje prawne mające wpływ na sposób korzystania z nieruchomości 

	7. Formalno- prawne reguły obrotu nieruchomościami - zagadnienia wybrane

	8. Podstawy metodologii  i wyceny nieruchomości

	9. Uzyskiwanie informacji w procesie nabywania, zbywania i przejmowania nieruchomości

	10. Użytkowanie wieczyste – zagadnienia prawne i ekonomiczne

	11. Prawne aspekty podziału i rozgraniczenia nieruchomości

	12. Wady fizyczne i prawne w nieruchomości – odpowiedzialność właściciela i pośrednika

	13. Zabezpieczenie i dochodzenie roszczeń w pracy pośrednika i zarządcy

	14. Spadki i darowizna – uregulowania prawne, charakterystyka, aspekty podatkowe

	15. Nabywanie nieruchomości przez cudzoziemców

	16.Właściwe konstruowanie umów

	17. Służebność przesyłu i inne służebności

	 

	III. PODATKI W NIERUCHOMOŚCIACH 

	1. Prawno -podatkowe aspekty obrotu nieruchomościami 

	2. Podatki w obrocie nieruchomościami – obowiązki podatnika

	 

	IV. FINANSOWANIE NIERUCHOMOŚCI 

	 1. Finansowanie nieruchomości kredytem bankowym

	V. INWESTOWANIE W NIERUCHOMOŚCI 

	1. Analiza opłacalności inwestycji w nieruchomość w pojęciu dochodowym 

	2. Odnowa i rewitalizacja obszarów miejskich 

	3. Podstawy metodyki wyceny nieruchomości 

	4. Badanie i analiza rynku nieruchomości 

	5. Sprzedaż działek Budowlanych i gruntów rolnych

	6.Podział nieruchomości

	7. Zakup nieruchomości po drogi oraz poprawne czytanie map

	 

	VI. UMIEJĘTNOŚCI INTERPERSONALNE 

	1. Komunikacja interpersonalna w pracy pośrednika – sztuka skutecznego porozumiewania

	2. Emocje – dar czy przekleństwo – sztuka twórczego wykorzystania emocji 

	3. Kreatywność w pracy pośrednika – jak odnaleźć siłę i potencjał 

	4. Głos jako narzędzie pracy pośrednika 

	5. Asertywność czyli sztuka ciągłego doskonalenia się i rozwoju

	6. Nasza siła tkwi w grupie – role zespołów i potencjał grupy

	7. Profesjonalna fotografia - warsztat

	8. Siła perswazji  czyli kobiety i mężczyźni w biznesie

	9. Zarządzanie czasem- planowanie i efektywne organizowanie pracy pośrednika

	10. Profesjonalna obsługa klienta

	11. Internet – niezbędne narzędzie pracy nowoczesnego przedsiębiorcy

	12. Warsztat skutecznej komunikacji biznesowej z elementami negocjacji

	 

	VII. INNE

	1. Kurs autorski języka angielskiego dla pośredników w obrocie nieruchomościami 

	2. Seminarium dla prowadzących praktyki i osób uprawnionych do prowadzenia praktyk

	3. Kreowanie własnego wizerunku w świecie biznesu  - kurs wizażu

	4. Poszukiwanie  nowych rynków – szkolenie wyjazdowe w Turcji
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